
すべてのスポーツで成果を出すためには、基礎体力の鍛錬が不可欠です。全く同じように、仕事で成果を出すた

めに、すべてのビジネスパーソンに必ず習得してほしい基礎スキルがあります。今回、そのスキルを７つに集約し

てシリーズで提供します。各回、本当に重要なエッセンスのみをまとめて解説し、実践的な演習にも取り組んでい

ただきます。明日から使える武器を身につけて、一緒に学ぶメンバーとともにスキルアップを図りましょう。

60回を超えるテーマの中から、回を超えるテーマの中から、回を超えるテーマの中から、回を超えるテーマの中から、7つのつのつのつのスキルに絞り込み、シリーズ化しましたスキルに絞り込み、シリーズ化しましたスキルに絞り込み、シリーズ化しましたスキルに絞り込み、シリーズ化しました

2008年にスタート以来、今年2月で60回を数えた「家弓正彦の仕事塾」をリニューアルしました。

これまで、家弓の25年超のマーケティングコンサルタント経験かビジネススキルのらエッセンスを体系化し、多くの

悩まれているビジネスパーソンに様々なテーマを通じて伝授してきました。ここであらためて、これまで提供してき

たエッセンス全体を体系化し、「7つのビジネススキル」としてシリーズ化して、皆様にお届けします。

全7回シリーズ 開催内容

家弓正彦の仕事塾 全7回シリーズ

「ビジネスパーソンが習得すべき7つのスキル」

テーマテーマテーマテーマ 日時日時日時日時 会場会場会場会場

第69回 vol1 仮説構築力 2017年9月27日（水） 19:00-21:30

銀座三丁目会議室

第第第第70回回回回 vol2 質問力質問力質問力質問力 2017年年年年10月月月月25日（水）日（水）日（水）日（水） 19:00-21:30

第71回 vol3 ミーティングファシリテーション 2017年12月14日（木） 19:00-21:30

第72回 vol4 戦略的課題解決力 2018年2月15日（木） 19:00-21:30

第73回 vol5 タスクマネジメント 2018年4月18日（水） 19:00-21:30

第74回 vol6 ロジカルドキュメンテーション 2018年6月28日（木） 19:00-21:30

第75回 vol7 ロジカルプレゼンテーション 2018年7月26日（木） 19:00-21:30

※開催内容は変更する場合があります。あらかじめご了承ください。

受講料

受講料：各回3,000円（税込）

【【【【シリーズ化シリーズ化シリーズ化シリーズ化 第第第第1弾限定弾限定弾限定弾限定】】】】 全7回一括申込の方に限り 3割引き！割引き！割引き！割引き！15,000円（税込）

※申込方法は裏面をご覧ください→

家弓講師からのメッセージ家弓講師からのメッセージ家弓講師からのメッセージ家弓講師からのメッセージ

家弓 正彦 氏 （かゆみ まさひこ）

株式会社シナプス 代表取締役

1959年生まれ。松下電器産業株式会社にて、ＦＡ関連機器のマーケティングを担当し、広

くマーケティングの現場を経験。その後、三和総合研究所を経て、有限会社シナプスを創

設。経営戦略、マーケティング戦略を中心としたコンサルティングに従事。戦略構築から、

現場へのインプリメンテーションプラン（導入計画）までをカバーする。 同時に、「マーケティ

ング・カレッジ」を立ち上げ、マーケティングに特化したビジネスマン教育事業に取り組む。

中央大学非常勤講師（96～04年）、グロービス経営大学院講師など、マーケティング分野

での豊富な教職経験をも有する。

講師



ヒトは、他人の説得より、自分の言葉に説得されたい

ビジネスパーソンは日々、社内外で質問をします。しかし、あなたは質問の目的を考えて、質問していますか？

ヒトは、他人の説得より、自分の言葉に説得されたいものです。相手を説得することなく、最適解を相手と共に考え、

共に創りましょう。そのためのコミュニケーションスキルとして、論理思考を活用した「質問力」を伝承します。

本講座は、論点を整理し、共に考え、解を見出す建設的なディスカッションを展開するために必要な質問力の習得

を目的とします。家弓自身の経験と様々な文献を体系的にまとめましてお届けします。ぜひご参加ください。

セミナー後は懇親会も開催いたします。貴重な異業種交流の機会ですので、こちらもあわせてご検討ください。

＜お申込み＞ お申し込みは弊社Webサイトから、またはFAXからご送付下さい。

開催内容日時詳細

家弓正彦の仕事塾 検索検索検索検索

▼Webサイトからのお申し込み ▼FAXでお申し込み FAX:03FAX:03FAX:03FAX:03----3561356135613561----6125612561256125

お名前お名前お名前お名前

フリナガフリナガフリナガフリナガ

メールアドレスメールアドレスメールアドレスメールアドレス

電話番号

領収書 不要 / 会社名 / 個人名

ご質問等

株式会社シナプス

東京都中央区銀座1-10-3 銀座DTビル2F

TEL：03-3538-3980

FAX：03-3561-6125

URL：http://cyber-synapse.com/college/

家弓正彦の仕事塾 第63回

～ビジネスパーソンが習得すべき7つのスキル～ vol.2

論理思考を活用すると大きく変わる「質問力」

日程 ： 2017年10月25日（水） ： 19:00～21:30

会場 ： 銀座三丁目会議室 （東京都中央区銀座 3-7-10）

講師 ： 家弓 正彦 （株式会社シナプス 代表取締役）

料金 ： 3,000円（税込み）

【【【【vol.1「仮説思考力」ご受講の方限定「仮説思考力」ご受講の方限定「仮説思考力」ご受講の方限定「仮説思考力」ご受講の方限定】】】】第第第第2回以降一括申込ご希望の方は回以降一括申込ご希望の方は回以降一括申込ご希望の方は回以降一括申込ご希望の方は

3割引き！割引き！割引き！割引き！15,000円（税込）で承ります。

※料金は次回受付の際にお支払いください。

カリキュラム

1. メインイシューと論点構造化メインイシューと論点構造化メインイシューと論点構造化メインイシューと論点構造化

2. 仮説構築仮説構築仮説構築仮説構築

3. 質問シナリオ質問シナリオ質問シナリオ質問シナリオ

4. ラポールとモチベーションラポールとモチベーションラポールとモチベーションラポールとモチベーション

5. 展開展開展開展開

6. 【【【【演習演習演習演習】】】】

� メインイシューを明らかにするために、 明らかにすべきこと

� 疑問文で終わらせないために、仮説を構造化

� 2つのタイプの質問シナリオ

� モチベーションをコントロールする4つのテクニック

� 質問の展開とは、「概念化」、「幅出し」、「掘り下げ」

� 「相手の主張の根拠を探ろう（仮）」

※カリキュラムは変更する場合があります。あらかじめご了承ください。


